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Industri Asuransi Minta Relaksasi

Bisnis, JAKARTA — Pelaku
usaha industri asuransi
mengajukan permohonan
untuk mendapat relaksasi
kepada Pemerintah Provinsi
Aceh sebagai masa transisi
pelaksanaan Qanun Lembaga
Keuangan Syariah secara
penuh di Aceh.

Dengan berlakunya Qanun
Aceh Nomor 11 Tahun 2018
tentang
Syariah (LKS), transaksi
keuangan di Aceh diwajibkan
mmggtmakanpmmpsyanah
Aturan tersebut memberi batas
waktu sampai dengan Januari
2022 bagi semua lembaga
keuangan di Aceh untuk
menerapkan prinsip syariah.

Kepala Departemen Syariah
Asosiasi Asuransi Jiwa Indo-
nesia (AAJI) Mudzakir menga-
takan bahwa industri asuransi
jiwa menghadapi sejumlah
tantangan terkait implementasi
Qanun LKS. Salah satunya
terkait dengan kompleksitas

produk asuransi yang tidak
dapat digeneralisasi apabila
harus dilakukan konversi.

Hal ini dapat menimbulkan
biaya tambahan, selisih inves-
tasi, dan terutama untuk pro-
duk unit-linked, tidak semua
perusahaan memiliki produk
sejenis.

“Tiap produk itu berbeda,
khususnya pmduk dengan
masa per]aunan ]augka
panjang, khususnya asuransi

jiwa. Namun, kalau kami

akan alibhkan, perusahaan
yang menerima juga belum
tentu produknya sama,” ujar
Mudzakir dalam satu sesi
diskusi, Selasa (5/10).

Dia menuturkan, anggota
AATJI sebetulnya telah mela-
kukan penyesuaian untuk
mempersiapkan pelaksanaan
Qanun secara penuh di 2022.
Bagi yang memiliki unit
syariah dapat tetap beroperasi,
sementara bagi yang tidak
memiliki unit syariah masih

memerlukan waktu untuk bisa
melakukan proses peralihan
dan mensosialisasikan kepada
nasabahnya.

AAJl mengajukan permo-
honan relaksasi selama jangka
waktu 2—3 tahun kepada
Pemprov Aceh sebagai masa
transisi industri asuransi jiwa
untuk pelaksanaan Qanun
Aceh secara penuh.

Sementara itu, Direktur
Eksekutif Asosiasi Asuransi
Umum Indonesia (AAUT) Dody
Dalimunthe mengatakan,
penerapan Qanun LKS yang
lebih cepat dari tenggat wak-
tu spin off unit usaha sya-
riah pada 2024, membuat
perusahaan asuransi yang saat
ini beroperasi di Aceh mulai
menghentikan operasionalnya,
termasuk kerja sama yang
telah terjalin dengan per-
bankan dan lembaga pem-
biayaan yang dalam pro-
sesnya mensyaratkan cover
ASUransi. (Denis R. Mellanova)
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Blsnis.com. JAKARIA - Pelaku industr asurans: jwa telah memyiapkan rencana untuk
menindaklanjuti ketentuan Canun Acsh Nomor 11 Tahun 2018 tenteng Lembaga Ksuangen
Svariah (LKS) yang akan ditsrapkan pade 2022

GaRala DEPAMaman SyAnan ASOSIAS! ASUTENS) Jwa Ind0nasa (AA) Muazakin
menyampalken, rencana tndak lanjut tsrsebut meliput kelembagaEn, pemasaran, procuk
serta cperasional dan pelayanan

“Terkait KeIENTuAN QAN M ACEN, SebAgIAN memang sidah dyalankan, ata Jga seb
menjad: satu tahapan yang harus kami lakukan. Beberapa memang nant akan ada diskus:
I8njitan dan arshen, teMasuk parsStUSN bebersps hal dan Pemenntsh Acsn,” ujar Mudzekir
dalam sabuah FGD. Salasa (5/10/2021)

Baca Juga : Pelaku Industri Asuransi Minta Relaksasi Implementasi Qanun LKS
Aceh

Torkail kel
sotama

agenan, bisgs perusal i yisrg momiliki uril syarieh (elisp dipal besoperas
Iyit sKian A Arkan prack sy kian biag yang (0K memik st
syanah, akan tstap melayani nasahah secara digital atau melalui kantor cabang terdskat di
Iuar Aceh, atau mendinkan kamtar fungsianal i Acsh, menghentikan kegiatan usana
konvensional di Acsh, dan msiakukan konversi menjadi perusahaan full syariah

AN Sodr

Dar sisi psmasaran, perusahaan tidek memasarkan lagi produk nonsyariah ci Acsh dan tidak
rmglakukan lransasksi nonsyariah

“LINiIK proAUK ASUFARS! yang diKAITKAN dEngan INvastasi (IAY DI, idak ada Konversi produs,
nemun perusshaan memfasiitesi apabila nesabah akan melskukan pembatalan polis
Penutupen dan pembukasn polis syariah. Yang nen-PAYDI dapat dilakukan pengalihan
oo alau sk Sungan konlrak masi msing,” ks Mudzaki

| Baca Juga - QUK Minta Industri Asuransi Patuhi Qanun LIS Acch di 2022

Dari sisi oparasianal dan paiayanan nasabah, parusanaan akan manstapkan kantor layanan
Perusshaan vang berada di Aveh sebagal kanter fungsienal untuk melayani administrasi
{lermasuk bk . cara an Klairn)

ox

‘Manfaat All Risk Hingga
Mobil Usia 12 Tahun
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Patayanan untiik existing nasabah yang idak bermubungan dengan transaks! keuangan dapst
“liakLIKEN o KaKOT PBMESAraN € ACSN. KSMUAIAR, palsyANaN Yang dibenksn melsiu digral
dan pelayanan melalui kantor cabang terdekat di luar Acsh.

ieski demikian, Mudzakic mengakui masin aa Scjumiah 13nlangan Uatuk menerapkan Qanun
LKS Secara panun pada 2122 Sakah Satunya terkall dengan knmpleksias produk asurans
yang tidak dapst digeneralisssi apabiia harus dilskuian konversi. Hal ini dapst menmbulkan
biaya tambahan, selisih invastas:, dan tarutama untuk produk unit-inked, tidak ssmua
perusahaan memilki produk seio

e Karena i, AAI MEngajUKEN PEMaRGNAN raiaksas! Selama jangka waktu 2-3 tanun
kepada Pemprov Aceh sebagai masa transisi industn asuransi jiwa untuk pslaksanaan Ganun
Aceh secara penuh

‘Semangat kami saal dskus! INtemal Adalan Menyukseskan in| [Qanun LKS] Tap o 51 jan
karena ini satu ketentuan yang harus dikutl, maka secara teknis kami harus lakukan tahapan-
tanepen sehingga tidak menyalani aturan. UK i, kami mengajuken dalem bentuk raiaksasi
sehingga punva pedoman vang tetap lerhadap pelaksanaan ini” katanya
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INSURANCE DIGEST |

ASURANSI JIWA

Pemulihan Asuransi Jiwa,

Luar Biasa!

Industri asuransi jiwa berlari kencang tahun ini. Pertumbuhan premi sudah double
digit, dari negatif pada 2020. Ada tiga faktor yangjadi pendorongnya. Tahun depan
peluangnya lebih besar untuk berakselerasi.

OLEH BAGUS KASANJANL

WAN gelap masih

menyelimuti Asuransi

Jiwa Bersama (AJB)

umiputera Hingga kini,

kursi ketua dan anggota lembaga
tertinggi di perusahaan asuransi jiwa
mutual ini - biasa disebut Badan
Perwakilan Anggota (BPA) — masih
mengalami kekosongan, setelah masa
tugas dan masa perpanjangan BPA
periode sebelumnya berakhir pada
Desember 2020 silam.

Pengajuan penetapan panitia
pemilihan BPA melalui pengadilan
pun sempat dilakukan pada awal
September lalu. Namun, pengadilan
Tlepas tangan karena tidak memiliki
kewenangan dalam hal tersebut dan
mengembalikan penetapan panitia
pemilihan BPA kepada regulator
alias Otoritas Jasa Keuangan (OJE).

Menurut Direktur Riset Center of
Reform on Economics (CORE)
Indonesia, Piter Abdullah, sehagai
perusahaan asuransi bersama, peran
BPA sangatlah vital dalam peng-
awasan dan pengelolaan Bumiputera,
“Karena, tanpa itu (BPA), kita akan

Kinerja Industri Asuransi Jiwa

terus menunggu penyelesaian
persoalan di Bumiputera ini tidak
selesai-selesai,” katanya dalam
sebuah diskusi, bulan lalu.

Tentunya, publik terus
menantikan arah penyelesaian
masalah yang dialami Bumiputera.
Selain itu, dukungan penuh perlu
diberikan kepada regulator yang
tengah mengurai persoalan ini agar
kepercayaan masyarakat kepada
industri asuransi jiwanasional tidak
terganggu.

Terlepas dari permasalahan
Bumiputera, kinerja industri
asuransi jiwa ternyata masih oke
Menilik laporan Asosiasi Asuransi
Jiwa Indonesia (AAJT), premi
asuransi jiwa naik 175% dari
Rp8Y09 triliun pada semester
pertama 2020 menjadi Rp104,72
un di periode vang sama tahun

Menariknya, torehan premi it
masih lebih besar ketimbang capaian
pada semester pertama 2019 yang
tercatat Rp91,8 triliun. Padahal, pada
pertengahan 2019 pandemi belum

2019 PLYOY (%) Jull 2020 Jull 2021 P-YOY (%)
Aset 55331 54420 163 51481 55586 797
Investas! 488,18 481,66 134 45340 1

Premi Bruto. ki 178 -7, 9513 107,81 13,12
Beban Kaim Neto. 14585 149,39 229 8030 9306 15,90
“Laba Sebelum Pajak 659 432 16580 A6 309 109

15%6-202%

Proyeksi pertumbuhan
industri asuransi jiwa 2022
versi Infobank.

merebak dan bisnis asuransi masih
berjalan normal. Itu artinya, industri
asuransi jiwa memiliki ketahanan
yang cukup kuat dan manpu
bangkit dengan cepat dari tekanan
akibat pandemi.

Budi Tampubolon, Ketua Dewan
Pengurus AAJT, menyatakan bahwa
ada tiga faktor utama yang
mendorong premi industri
mengalami kenaikan, Satu,
kesadaran masyarakat akan
pentingnya proteksi asuransi yang
makin meningkat, terlebih di tengah
pandemi. Dua, perusahaan-
perusahaan asuransi jiwa juga terus
melakukan program edukasi dan
literasi di masyarakat yang
bertujuan meningkatkan penetrasi
asuransi.

“Hal ketiga, tentunya kita lihat
bahwa banyak anggota dari kami itu
mencoba menyikapi kondisi-kondisi
sulit ini dengan sikap yang positif.
Dengan mendorong kanal kanal
distribusi atau jalur-jalur pemasaran
yang berbeda dari sebelum-

bel Lean sl digtrib

RYOY,
‘Sumber: DX diolah kembsall oieh Bira Rzt nfibank (b,

90 | Infubank oxroeen mn

alternatif);” kata Budi, menjawab

“Di 2022 ini rasanya
boleh berharap positif

kalau mengacu pada

2021. Dan, akan

makin baik lagi

pertumbuhan itu

ketika herd immunity

atau rasio masyarakat
Indonesia yang sudah
mendapatkan vaksin itu tinggi.
Sehingga, aktivitas ekonomi
boleh berputar seperti semula,”
Budi Tampubalon,

Ketua Dewan Pengurus AAH.

pertanyaan Infobank dalam paparan
media, bulan lalu.

Kanal distribusi bencassurance
menjadi kontributor terbesar dalam
penghimpunan premi dengan
pangsa 46% pada semester pertama
2021, Total nilainya mencapai
Rp48,23 triliun atan tumbuh 27,3%
secara tahunan, Selanjutnya kanal
distribusi alternatif mencatatkan
pertumbuhan 35.8% menjadi
Rp26,04 triliun dengan kontribusi
terhadap total premi sebesar 25%.

i Sl

masyarakat makin bisa
beraktivitas kembali seperti
semula” pungkasnya.
Sejalan dengan
perturnbuhan industri,
Sinarmas MSIG Life juga
sukses mencatatkan kenaikan
premi sebesar 44% secara tahunan
menjadi Rp1,89 triliun pada
semester pertama 2021, Jumlah
nasabah individu juga meningkat
17%, Rasio solvabilitasnya yang
tecermin dari risk basad capital
(RBC) pun terjaga di angka 1.386%.

“(Perturnbuhan premi) didorong
oleh baneasstrance dan single
premium (unit link) serta produk
asuransi tradisional”’ kata Wianto
Chen, Presiden Direktur Sinarmas
MSIG Life, kepada Infobank.

Salah satu strategi yang akan
dilakukan Sinarmas MSIG Life
untuk mempertahankan kinerja
‘positifuya hingga akhir 2021, yakni
akan berekspansi pada kanal
distribusi yang fokus menyasar
nasabah ritel melalui produk
Tesch

a, k

dan asuransi tambahan

tekanan akibat pembatasan
mobilitas masyarakat karena
pandemi Kanal ini berkontribusi
29% dari total premi dengan nilai
Rp30,44 triliun atau tumbuh negatif
4,9% pada semester pertama 2021

“Makanya, tadi kanal distribusi
alternatif mengalami peningkatan.
Memang kalau kanal distribusi yang
(bersifat) tatap muka seperti agency,
ketika ada pengetatan mabilitas di
masyarakat terkena imbasnya” tegas
Budi.

Meski masih diselimuti
ketidakpastian, Budi optimistis
kinerja industri asuransi jiwa ke
depan akan makin baik lagi. “Di
2022 ini rasanya boleh berharap
positif kalan mengacu pada 2021,
Dan, akan miakin baik lagi
pertumbuhan itu ketika had
immmunity atau rasio masyarakat
Indonesia yang sudah mendapatkan
vaksin itu tinggi sehingga

yang tak sensitif terhadap volatilitas
pasar modal,

Berdasarkan data Biro Riset
Infobank (birI), premi asuransi jiwa
tumbuh 13,12% secara tahunan
‘menjadi Rp107,61 triliun pada Juli
2021 Total investasi pun naik ,25%
menjadi Rp490,81 triliun. Labanya

“Menjelang 2022,

perusahaan akan

konsisten

melanjutkan

rencana strategis

yang bertumpu pada
pertumbuhan bisnis

yang berkualitas,

inovasi produk dan

layanan melalui digitalisasi yang
berfokus pada pengalaman
nasabah, serta berpartisipasi
aktif dalam inisiatif green
economy,”

Wianto Chen,

Presiden Direktur Sinarmas MSIG Life.

—  — 0|00k
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Teadisional
s Rp49,27 millun
(38%)
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Unit Link
Rpé4, 44 triliun
(62%)
Komposisl
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Berdasarkan Bancassurance
Kanal Rp48,23 trillun
Distribusl l_. (46%)

Ket: Semester pertama 20,
mmmmm

melejit 110,94% menjadi Rp3,09
triliun. Namun, Klaimnya juga ikut
meningkat 15,90% menjadi Rp93.06
triliun,

Infobank memperkirakan, hingga
akhir tahun ini, premi asuransi jiwa
akan turabuh di kisaran 12% hingga
17%. Proyeksi ini cukup realistis,
mengingat bisnis industri yang
sudah berlari kencang hingga paruh
pertama 2021. Namun, perusahaan
asuransi jiwa mesti waspada klaim

yang kut berpotensi melonjak dan
lebih menguatkan tata kelola
Sementara, pada 2022
pertumbuhan premi
diprediksikan berada di kisaran

»  15%sampai dengan 20%. Faktor

pendorongnya ialah ekonomi yang
mulai bangkit. Selain itu, belajar
dari pandemi, banyak masyarakat
jugayang makin aware terhadap
kesehatannya dan berusaha
memitigasi risiko sehingga
permintaan terhadap asuransi
diperkirakan kian meningkat. o

orioeer 202 Infobak | o0
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Prahara Asuransi Bumiputera Nasabah Kecewa

Redaksi Sidikkasus - BERITA - 78 Views

Berita Sidikkasus.co.id

CIREBON - Asuransi Bumi Putera kini menuai prahara di karenakan banyak nasabah yang
kecewa tidak bisa meng klem asuransinya seperti yang di alami ibu Nunung nuraisya

Melalui kuasa hukum Sunoko. Sh ibu Nunung Nuraisya menanyakan kejelasan tentang klem
asuransi beliau yang tak ada kejelasan dari pihak Bumi putera Selasa (5/10/2021)

Wféceh

B, T Boben

Asuransi Receh Ciputra Life

Perlindungan yang memberikan rasa Aman tanpa Beban dengan premi
terjangkau

Menurut Sunoko.Sh saat mendatangi Kantor Asuransi Bumi Putera terkait klienya sampai saat ini
pihak Bumi Putera belum bisa mencairkan asuransi para nasabahnya,di karenakan Bumi Putera
lagi ada masalah keuangan kata Andi perwakilan Dari pihak Bumi putera ketika ditanya oleh
Sunoko Sh

Dan bukan milik ibu Nunung saja,Asuransi Bumi Putera yang belum bisa di klem ada sekitar
1.160 lebih nasabah Dari Kabupaten dan Kota Cirebon, kata sunoko

Sunoko berharap agar pemerintah baik kota atau pun kabupaten Cirebon, (ojk)otoritas jasa
keuangan sebagai pengawas teetingi untuk segera membantu Bumiputera

*,.Bupati atau Walikota seharusnya respek terkait permasalahan asuransi Bumiputera termasuk
angota DPRD.Pungkas Sunoko Sh. (LUBIS/JULI)
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Karvawat: beraktivitas di depan logo-logo  jalur distribusi alternatif pemasaran produk asuransi.
perusahaan asuransi di Jakarta, Selasa (5/10). Berdasarkan data Otoritas Jasa Keuangan {(OJK),
Peningkatan pemanfaatan teknologi digital di sektor  pada Juli 2021, premi asuransi yang dibukukan melalui
industri asuransi turut meningkatkan potensi ber- pemasaran digital sudah mencapai Rp6 triliun atau
kembangnya insurance technology (insurtech) sebagai  3,94% dari total premi asuransi umum dan jiwa.
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MAIN STORY

Humas dan
Literasi Keuangan

Di era digital, upaya meliterasi keuangan berkejaran dengan
derasnya inovasi baru maupun bentuk produk usaha di sektor
keuangan yang makin beragam. Bagaimana peran public
relations (PR) meminimalisasi kesenjangan antara tingkat
literasi dengan inklusi keuangan di negeri ini?

toritas Jasa Keuangan (0JK)

mencatat indeks inklusi

keuangan nasional tahun

2019 mencapal 76,19% dengan
tingkat literas keuangan sebesar 38,03%.
Menurut OJK, ada empat dampak yang.
ditimbulkan ekibat rendahnya tingkat
literasi keuangan, Di antaranye, tidak
memiliki perencanazn keusngan yang
baik, ticak memiliki tujuan keuangan,
penempatan instrumen investasi yang
tidak tepat, hingga terjebak ke dalsm
praktik investasi bodong.

Kondisi ini makin mengkhawatirkan, Hal
ini dikarenakan era digital membuka lebih
banyak peluang bagi industrl keuangan
untuk melakukan inovasi dan terobosan
seluasuasnya. Sementara, pemaharman
pengguna terhadap produk dan layanan
jasa keuzngan masih sangat rendah.
Akibatrya, hanya segelintir masyarakat
yang merasakan manfaat dan inovasi
tersebut df i uang

pemahamannya terkait digitalisasi
produk dan layanan keuangan agar dapat
menggunakannya secara optimal. Serta,
memahami manfaat, risiko, hak, dan
kewajiban konsumen. Kedua, bijak dalam
mermilih produk dan layanan keuangan
termasuk menyikapi berbagai tawaran
investesi den pinjaman dana. “Dengen
pemahaman cigial yang memadai,
konsumen tidak akan mudah ditipu

stau menjadi korban kejahatan digital
ujamya.

Mengubah Pola Pikir
Fenomena ini ditangkap dan
disedri betul oleh Bank OCBC NISP,
Mereka lartas menginisiasi program
berkelanjutan bemama Nge Gym
Finansial yang tujuannya untuk mengubah
pola pikir dar ingin mejadi kaya {gerting
rich) ke arah menjadi sehat (getting fit).
Sehingga, masyarzkat Indonesia bisa
sehat secara finansial atau financial fit.
kelas Financial Fitness inl

untuk keglatan yang produkeif. Atau,
sebaliknya, terjerumus ke dalam praktik-
praktik keuangan atau investasi yang
justru merugikar: hanya karena termakan
euforia.

Seperti yang disampaikan oleh Anggota
Dewan Komisioner CJK Bidang Edukasi

memmbahas solusi mulai dari isu hingga
permasalahan finansial yang kerap
dihadapi masyarakat sesuai kondisi saat
ini, didukung dengan solusi program
pendampingan yang komprehensif.

Sementara bagi pelopor dgital banking,
seperti Jenius BTPN, tenggung jawab

dan P Tirta Segere.

Menurutnya, seiring berkembangnya
digitalisasi sektor keuangan, ada dua
tantangan yang dihadapi kansumen.

literasi keuangan tidak bisa
hanya dibebankan kepaca pelaku usaha
jasa keuangan (PUJK), termasuk public
relations (PR). Untuk i, sedari awal

kokreasi dan kolzborasi. Demikian pula
dalam hal melakukan literasi kevangan.
“Sermua program literasi lahir dar adanya
komunikasi dua arah antara kerporasi
dengan nasabah dan sesuai dengan
kebutuhan dan keinginan mereka,” kata
Communication & Daya Head Bank BTPN
Andrie Darusmar. Sebut saja, kamparye
#LakukanDenganCaramu, #CeritaJenius,
hingga kolaborasi kampanye edukasi
#DatamuRahasiamu,

Lain Iagi dengan Bank DBS Indonesia.
Urtuk mendukung program pemerintah
dalam meningkatkan literasi keuangan,
mereka mengzdzkan employee
volunteering atau yang biasa disebut
People of Purpose. Program ini bertujuan
untuk menggerakkan keryawan

dalam menciptakan dan menylsihkan
waktunya guna memberikan layanan
edukasi, informasi, dan pendampingan
bagi masyarakat atau komunitas yang
membutuhkan. Target audiens dari

program ini adalzh kelompok masyarakat.

Salah satunya, pelajor.

Sedangkan Bank Mandiri memberikan
perhatian khusus kepada pelaku
UMKAM. Umumnya, UMKM memiliki
kecenderungan cukup besar untuk

Pertama, mereka perlu o)

& >C PRINDONESIA|

mereka konsep
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transaksl nontunal maupun

pinjaman kredit untuk memperbesar
skala usaha. Namun, belum didukung
dengan literasi keuangan yang,
mumpuni. Disatu sisi, sektor UMKM

ini memiliki kontribusi yang cukup
besar bagi perekonomian negara
karena menyerap 47% angkatan

kerja di Indonesia. Mereka lantas
mengjnisiasi berbagai program, salah
satunya program Wirausaha Muda
Mandirl (WMM). Program ini sekeligus
wadah bagi Bank Mandiri untuk
melzkukan literasi kevangen, termasuk
mengadzkan pelatihan pembukuan, sesi
mentoring, hingga networking,

Sentuh Semua Lini

Bicara saal asuransi, tingkat literasi
asurans di negeri ini pun tidak lebih
baik dari literasi keuangan. Berdasarkan
hasil Survei Nasional Literasi Kevangan
oleh Otoritas Jasa Keuangan (QJK) 2019,
indeks literasi asuransi hanya 19,4% Jauh
lebih rendah ketimbang indeks literasi
perbankan.

Menurut Kepala Departemen Komunikasi
Indonesia Financial Group (IFG) [ Gede
Suhendra, Di Indonesia, tabungan
{saving) justru masih menjadi prioritas
utama, diikut! investasi dan asuransi

atau proteksl, Semestinya asuransi yang

menjadi prioritas karena fungsinya dapat
melindungi tabungan dan investasi.

Untuk mempercepat pertumbuhan
industri dan literasi, IFG bahkan
mendirikar institusi inisiatif sebagai suatu
prominent think tank, yaitu IFG Research
Institute (IFG Progress). Tujuannya, untuk
menghasilkan pemikiran yang progresit
sebagal masukan kepada pembuat
kebijakan, akacemisi, maupun pelaku di
industri. Institusi ini juga aktit

MAIN

Era digital membuka lebin baryak
peluang bag Industr keuangan
uniuk melakukan inovas dan
terobosan seluas-luasnya
Sementsra, pemanaman pengguna
tefhadap produk dan layanan jasa
keangan masih sangatrendah

mengelompokkan strateginya ke dalam
beberapa kelompok. Terdiri dari anak-
anak, perempuan, syariah den UMKM,

Yang pasti, menurur Communications
& Social Impact Advisor VWICS Advisory
Indoresia Elvera N. Makki, upaya
memberikar: literasi mengenai instrumen
finansial ini harus juga disertai dengan
risiko yang timbul cari setiap pracuk
keuzngan, termasuk profil risiko target
audiens yang disasar. Berbagal masalah
terjadi akibat ketidaktabuan dan
kesalahpahaman terkait produk dan
instrumen finansial. Masyarakat tidak
wawasan d;
stub i

diskusi, research, sosialisasi, edukasi,
leaining, partnership, dan juga public
expose.

Fakta masih rendahnya tingkat literasi
asuransi turut mendorang Prudertial
untuk melakukan edukasi ke segalz link.
Mereka menyasar tiga target utama.
Terdiri dari tenaga pemasar, nasabah,
komunites, Mernurut Shiria, Government
Relations and Community (nvestment
Director Prudential Indonesia Nini
Sumchandoya, edukasi untuk tenaga
pemasar sangst penting ksrena mereka
merupzkan garda terdepan untuk
menjangkau semua calon nasabah.
Untuk nasabah, Prudential menyusun
strateg edukesi berdasarkan pengadugn
yang kerap diterima secara berulang.
Khusus untuk komunitas, mereka

dan investasi, termasuk risikonya.
“Maka, sampeikanlah secara aksit dan
transparan,” imbuhnya.

Vera berpendapat, butuh keseriusan dan
berkesinambungan dalam melakukan
edukasi dan literasi keuangan agar
hasilnya maksimal, Selain itu, literasi
keuangan harus dirancang secara
komprehensif, Artinya, tepat sasaran
dan terintegrasi dengan strategi
komunikasi bisnis perusahaan secara
keseluruban, Upaya maliterasi publik ini
juga sebenamya dapat dipercepat dengan
memaksimalkan perangkat digital dan
kecanggiban teknologi. Satu hal yang tak
kalah penting, misi peningkatan literasi
finansial ini perlu dileksanakan secara
gotong royong oleh berbagai plhak lintas
sektor. @ Ratna Kartika
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literasi dan inkluasi finansial

di tanah air, apalagi tentang asuransi, mendorong Prudential
untuk melakukan edukasi ke segala lini.

erdasarkan hasil Survei Nasional

Literasi Keuangan oleh Otoritas

Jasa Keuengan (OJK) 2019,

indeks literasi asuransl hanya
19,4%. Persentase ini jauh lebih rendah
ketimbang indeks literasi perbankan yang,
mencapal 38,03%. Sementara di tengah
pesatnya perkembangan teknologi,
tingkat literasi keuangan digital pun masih
rendah, hanya 35,5%

Menurut Sharia, Covemnment Relations
and Community Investment Directar
Prudential [ndonesia Nini Sumohandoyo,
ada empat alasan yang mendasari
masyarakat enggan menggunakan
asuransi jiwe. Pertama, tidak memiliki
cukup dana untuk membayar premi
asuransi setiap bulan. Kedua, tidak tahu
banyak mengenai asuransi. Ketiga,

dianggap terfalu mahal. Keempat, merasa
tidak perlu karena sudeh ditanggung atau
difasilitasi oleh kantor.

Untuk itu, edukasi mengenai asuransi
sangat diperlukan. Apalagi di era digjtal
seperti sekarang, "Digitalisasi membuka
peluang besar untuk menjangkau
sebanyak-banyaknya masyarakat, terlebih
di masa pandemi,” ujarnya saat mengisi
webinar bertajuk “Mendarong Literasi
dan Perlindungzn Konsurmen Sektor

Jasa Keuangan di Era Dighal”, Selasa
(24f4/2021).

Tentukan Target

Dalam memberi ecukasi terkalt asurans,
Prudential menyasar tiga target utama.
Terdiri dari tenaga pemasar, nasabah,
komunitas. Menurut Niri, edukasi urtuk

Fota: Doklitireens

2021-10-06

Netral

Semua Lini

Dalam mem|
asurans, P

tenaga pemasar sangat penting. Edukasi
justru harus dimulai dari sini. Sebat,
tenaga pemasar merupaken garda
terdepan untuk menjangkau semua

calon nasabah. “Mereka juga yang okan
mermberikan pelayanan kepada nasabah,”
Katanya. Sifat asuransi yang, fangka
panjang pun menuntut tenaga pemasar
untuk senantiasa menjaga hubungan baik
dengan calon dan nasabahnya.

Untuk itu, perempuan yang merupakan
Kepala Departemen Komunikasi Asosasi
Asuransi Jiwa Indonesia {AAUl} tersebut
melanjutkan, ada beberapa tehapan
edukasi untuk tenaga pemasar. Dimulai
dari rekrutmen. Prudential memudahkan
calon tenaga pemasar dapat melakukan
registrasi melalui aplikasi PRUForce untuk
kemudizn mengambil pelatihan “My
First Joumey”. Dilkuti dengan proses
cnboarding. Yakni, tenaga pemasar
mempercleh lisensi dari AAJTmaupun
Asosiasi Asuransi Syarish (ndonesia
(AASH)

Agen yang telah terdaftar selanjutnya
Gapat mengakses materi edukasi lainnya
Gl PRU Expert. PRU Expert merupakan
knowledge based platform untuk,
mengikuti perkembangan zaman dan
membuat pelatihan tetap relevan di era
digital. Materi edukasi dapat diakses
kapanpun dan di manapun, “Kami
membuat platform ini untuk mengatasi
problematika keterbatasan lokasi, waktu,
dan ruengan,” ujamya.

Adapun program lainnya untuk
pemasar adalah PRUFliks Heroes. Yakni,

mendidik tenaga pemasar menjadi
digital Insurance ambassador. “Digital
insurance ambassador inilzh yang,
menjadi pahlawan di media sosial dalam
upaya meningkatkan literasi asuransi
masyarakat,” kata Nini.

Target audiens selanjutnya adalah
nasabah. Prudential menyusun strategi
edukasi berdasarkan pengaduan yang
Kerap mereka terima secara berulang.
Ada beberapa hal yang disampaikan
terkait edukasi nasabah ini. Pertama,
mendorong nasabah memahami
kebutuhan dan mencari solusi. Jika solusi
sudah ditemukan, maka cari tahu manfaat
asurans dan risikonya. “Baru setelah

itu, mereka dapat mencani tahu hak dan
kewajiban nesabah,” imbuhnya.

Adapun hak dan kewajiban nasabah
antara lain mengenali profil investasi

Edukasi Calon Nasabah Asuransi Prudential Indonesia
20 & 21

"Digitalisas membiuka
peluang besar untuk
merangkau sebaryak-
baryaknya masyarakat,
hdl masa pande
ujar Ninl Sumehandayo,
Shana, Gavernment
Relations and ity
Irvestment Director
Prudential nclos a.

diri, mesmilih jens d duk yang,
sesual kebutuhan, den memerhatikan
aspek legalitas. Nasabah Prudential
dapat mengakses informasi palis dan
mengzjukan klaim rawat inep melalui
fitur PRUservices di aplikasi Pulse, “Kami
juga membuat informasi terkalt prosedur
singkat layanan pengaduan,” ujamya.

Target augiens yang ketiga adalab
komunitas. Khusus audiens ini, Prudential
menginisiasi program Community
Investment Prudential Indonesia. Salah
satu pilernya adaleh pendidikan. Bidang
pendidikan tersebut menyasar anak-anak,
perempuan, syariah, dan UMKM.

Perlu Kolaborasi

Untuk meliterasi keuangan anak-anak
usia 7 - 12 tahun, Prudential membuat
kurikulum Cha-Ching. Kurikulum ini
menitikberatkan pada cera mengelolz
keuangan sejak dini yang dimulal dari
memahami kensep uang. Terdiri dari earn
(mendapatkan uang), save (menyimpan
uang), spend (membelsnjakan uang),
dan donate (menyisitkan uang untuk
didonasikan).

Selanjutnya, literasi kevangan yang
menyasar kaum perempuan. Latar

tingkat literssi dan inklusi
keuzngan perempuan di ndonesia
masih lebih rendzh dibanding laki-laki.
Padahal perempuan yang selama ini
mengatur keuangan rumah tangga.
untuk itu, Prudential menggandeng
Kementerizn Pemberdayazn Perempuan
dan Perlindungan Anak (PPPA),
mengadakan pelatihan literasi keuangan
khusus perempuzn. Tahun 2022, mereka
memasang target 50 ribu perempuan di
berbagai keta di Indenesia sudah bisa
merasakan manfaet jangka panjang
program Pelatihan Literasi Keuangan
untuk Perempuan.

Melalui program inj, peserta mendapar
pelatiban mengenal pengelolaan
keuangan dasar secara komprehensit
dari para fasilitator yang kompeten dan
berpengalaman. Mereka merupakan
karyawan Prudential Indonesia yang
dikenal dengan PRUVolunteers. Para
fasilitator juga mengenalkan jenis-
jenis lembaga keuangan (konvensional
dan syariah) serta berbagai instrumen
keuangan seperti tabungan, asuransi,
pinjaman, dan dena pensiun,

Sementara untuk meningkatkan
literasi tentang asuransi syariah,

PRINDONESIA| £ /2| [ 11| Seg

Foko Dok itimems

sejak 2014, Prudential berkolaborasi
dengan Masyarakat Ekonomi Syariah,
mengadakan program literasi ekonomi
syariah. “Potensi pasar asuransi syarish
ini masit sangat luas. Apalagi indonesia
tercatat sebagei negara dengan
penduduk Muslim tertinggi di dunia,”
kata Nini.

Terakhir, melakukan literssi keuangan
yang menyasar segmen UMKM. Tak
hanya edukasi finansial, Prudential juga
memfasilitasi mereka dengan materi
materi pengelolaen bisnis, lengkap
dengan menghadirkan sosok pengusaha
inspiratif berpengalaman. Harapannya,
para UMKM mampu berkembang dan
memperkuat usaha meski di tengah masa
sulit seperti pandemi COVIDMg,

Nini tak memungkiri, hingga saat ini
program literasi keuangan Prudential
telah menjangkau puluhan rbu
masyarakat di tanah air. Perlahan tapi
pasti, para penerima mantaat mulai
menyadari sekaligus memahami tentang
pentingrya pengelolzan keuangar
Namun, untuk mewujudkan langkeh
percepatan, mereka tak bisa bergerak
sendiri. Urtuk itu, mereka membuka
seluasnya pintu kolaborasi. @ rvh

20e1 > 2
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Merencanakan Finansial Bisa Menekan Tekanan Mental

JAKARTA. Kasus Covid-19
memang terlihat sudah mulai
mereda. Namun efeknya ke
masyarakat masih tetap tera-
sa hingga kini.

Survei Litbang Kompas
memperlihatkan, sebanyak
51,94% responden merasakan
tekanan mental saat pandemi.
Bahkan 19% di antaranya me-
rasa sangat tertekan. Salah
satu penyebab gangguan men-
tal adalah sebagian besar ma-
syarakat mengalami tekanan
ekonomi seperti kehilangan
pekerjaan atau bisnis yang
bangkrut.

Kali ini liputan bersama
Harian Kompas, Kontan,
KowpasTV dan Kompas.con
mengupas terkait tekanan
mental di saat pandemi.

Direktur Riset Center of
Reform on Economics
(CORE) Indonesia Piter Ab-
dullah mengatakan, penyebab
gangguan mental kala pande-
mi karena, tak memiliki sum-
ber pendapatan. Di sisi lain,
ruang gerak makin terbatas..

Selain itu, tidak bisa men-
cari uang, tidak ada pekerja-
an, atau baru saja kena pemu-
tusan hubungan kerja (PHK)

dan tidak bisa mencari peker-
Jjaan baru ditengah pandemi.
"Tidak adanya solusi ini yang
membuat masyarakat frusta-
si," kata Piter, Senin (4/10).

Salah satu cara mencegah
terjadinya stres adalah menja-
ga kondisi finansial. Mike Rini
Sutikno, Perencana Keuangan
dan Pendiri Mitra Rencana
Edukasi (MRE) menyebutkan
di saat sekarang masyarakat
harus bisa memilah terlebih
dahulu mana yang bisa priori-
taskan kebutuhan.

"Orang yang membuat pe-
rencanaan dia mengetahui

apa saja yang perlu dilakukan
alternatif tindakan apa saja
yang perlu dilakukan jika ter-
jadi berbagai risiko keuang-
an," sambung Mike,

Nah, untuk menjaga agar ti-
dak stres, memastikan masa-
lah finansial tidak bermasalah.
Alhasil, jika ganguaan mental
terganggu akibat aktivitas
terganggu maka masih bisa
ditanggulangi dengan mencari
kegiatan lain. "Yang perlu di-
utamakan mengelola mentali-
tas adalah dengan perencana-
an terutama dalam finansial,"
jelas Mike.

Salah satunya perencanaan
adalah menyiapkan dana da-
rurat. Mike memberikan saran
yang harus disiapkan di masa
pandemi. Saat ini idealnya se-
Jumlah 12 kali dari gaji bulan-
an yang diterima. Sementara,
Jjumlah dana darurat paling
sedikit enam kali dari gaji.

Di tengah ketidakpastian
yang masih sangat tinggi, Mike
menganjurkan memiliki asu-
ransi kesehatan. Jika sudah
punya tanggungan, sebaiknya
ada asuransi jiwa.

Selvi Mayasari
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Astra Life beri manfaat tambahan bagi nasabah
terpapar Covid-19 dan jalani isoman
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Reporter: Selvi Mayasari | Editor: Herlina Kartika Dewi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Sebagai bentuk komitmen dan dukungan bagi
nasabah dalam menghadapi pandemi Covid-19, PT Asuransi Jiwa Astra
(Astra Life) memberikan manfaat tambahan untuk tertanggung yang
terpapar Covid-19 dan harus menjalani isolasi mandiri (isoman).

“Bagi kami, kesehatan nasabah adalah yang utama di masa pandemi ini,
untuk itu meskipun tren penyebaran virus ini sudah menurun, Astra Life
tetap memberikan perlindungan kesehatan tambahan bagi nasabah yang
terpapar virus Covid-19 dan harus menjalani isclasi mandiri. Diharapkan
program ini bisa membantu meringankan beban nasabah dan agar tetap
tenang dan fokus pada pemulihan kesehatannya saat menjalani isoman,”
ujar Windawati Tjahjadi, Presiden Direktur Astra Life dalam siaran pers,
Selasa (5/10)

Program yang berlangsung sejak tanggal 20 September 2021 hingga 19
Desember 2021 ini diberikan kepada seluruh tertanggung yang memiliki
produk asuransi Astra Life perorangan yang dilengkapi dengan Asuransi
Tambahan Perawatan Medis dan Bedah, Asuransi Tambahan Perawatan
Medis dan Bedah Plus, dan Asuransi Tambahan Medicare Premier, yang
polisnya masih berlaku (aktif) saat tertanggung menjalani isoman.

Baca Juga: Dukung operasional

kantor

Pemberian manfaat isoman diberikan kepada tertanggung penderita Covid
19 yang tidak mengalami gejala (orang tanpa gejala - OTG) dan juga yang
mengalami gejala ringan berupa demam tinggi, batuk, muntah, diare dan
anosmia,

Untuk manfaat ini, tertanggung yang terkenfirmasi positf
Covid-19 dapat menunjukkan hasil polymerase chain reaction (PCR) awal
sebelum isoman dan menyertakan dokumen pendukung lainnya.

Biaya yang dibayarkan untuk manfaat isoman adalah biaya
penginapan/hotel (jika isoman tidak dilakukan di rumah/tempat tinggal
Tertanggung), biaya konsultasi dokter (rawat jalan), biaya pemeriksaan
yang terkait dengan diagnosis Covid-18 (termasuk biaya PCR), serta biaya
pembelian obat dan vitamin sesuai dengan resep dokler. Biaya maksimum
manfaat isoman yang dapat dibayarkan sebesar Rp 5 juta per terlanggung
dan mengurangi limit manfaat polis yang dimiliki

Syarat, ketentuan serta informasi lebih lanjut mengenai manfaat isoman,
dapat dilihat di www astralife.co.id atau dapat menghubungi melalui
layanan Hello Astra Life melalui nomor telepon 1500 282 atau melalui e
mail hello@astralife.co.id yang dapat dihubungi 24/7

“Mari kita terus menjaga kesehatan, tetap mengobarkan semangat positif
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Astra Life Akomodasi
Penginapan Nasabah Isoman

JAKARTA - PT Asuransi Jiwa Astra (Astra Life) memberi
manfaat bagi nasabah yang terpapar Covid-19 dan menjalani isolasi
mandin (isoman). Mmfaathnnbﬂhdnunmkmsabaﬁlhﬁbeﬂmgsmg
sejak 20 Septemnber hingga 19 Desember

Presiden Direktur Astra Life, Windawati T_]ah]dd.l, MEnyam-
paikan, meski tren penyebaran virus korona sudah menurun tapi

"Astra Life tetap memberikan perlindungan kesehatan tamba-
han bagi nasabah yang terpapar virus Covid-19 dan harus menjalani
isolasi mandiri. Diharapkan program ini bisa membantu
meringankan beban nasabah, agar tetap tenang dan fokus pada
pemulihan kesehatannya saat menjalani isoman,” ujar Windawati
dalam konferensi pers, Selasa (5/10).

Dia menjelaskan, manfaat taanbahan ini diberikan kepada selu-
ruh tertanggung yang memiliki produk asuransi Astra Life perseo-
rangan yang dilengkapi dengan Asuransi Tambahan Perawatan
Plus, dan Asuransi Tambahan Medicare Premier, yang polisnya
masih berlaku (aktif) saat tertamggung menjalani isoman.

Bergejala Ringan

derita Covid-19 yang tidak mengalami gejala (OTG) dan juga vang
mengalami gejala ningan berupa demam tinggi, batuk, muntah, diare
dan anosmia.

“Untuk mendapatkan manfaat ini, tertanggung yang terkonfir-
masi positif Covid-19 dapatmenunjukkan hasil (PCR) awal sebelum
1soman danmenyertakan dokumen pendukung lainnya,” imbubnya.

Adapun biaya yang dibayarkan selama isoman meliputi biaya
pengmapan/hotel, jika isoman tidak dilakukan di rumah tertang-
gung. Lalu biaya konsultasi dokter (rawat jalan), biaya pemeriksazn
yang terkait dengan diagnosis Covid-19 (termasuk biaya PCR), serta
biaya pembelian obat dan vitamin sesuai dengan resep dokter

Biaya maksimum manfaat isoman yang dapat dibayarkan sebe-
sar Rp 5 juta per tertanggung dan mengurangi limit manfaat polis
yiang dimiliki. Syarat, ketentuan serta informasi lebih lanjut menge-
nai manfaat isoman, dapat dilihat di wwwastralife.co.id atau dapat
menghubung melalui layanan Hello Astra Life melahu nomor tele-
pon 1500 282 atan melalui e-mail hello@astralife.co.id. (J9-37)
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Astra Life Berikan Manfaat
Tambahan Bagi Nasabah
Terpapar Covid dan Isoman

NERACA

lakayra - ‘\El:ﬁaalbhimk komitmen dan dukungan
bagi nasabah dalam menghadapi pandemi Covid-19,
PT Asuransi [iwa Astra (Astra Life) memberikan man-
fant tambahan untek tenangguesg vasg terpapar Cowvid-
19 dan hars menjalan mwumandm (isomimn).

“Bagi kani, kesehatan nasabah adalah yang uiama
ofi masn pantdemi ini, unfuk i meskipun ren penya-
baran virus ind sudah menumum, Astra Life tetap mem-
berikan periindungan kesehatan mmbahan bagl
euasabah yarg terpapar vires Covid-19 dan harus men-
jalani isolasi mandiri. Dihamplkan program ind bésa
membantumeringankan bebannasabahdanagareds)
tenang dan folus p.al:la pesmulihian kesehatmnmys saat
mEl! jalani isornan,” ufr Windawat Tiahjadi, Presiden

ur Astra Life dalam siaran pers, Selasa (5,10

Frugmm yang berlangsurng sejak manggal 20 Sep-
ternber 2021 hinggs 19 Desember 20021 ini diberikan ke-
jpacla selurul lerianggmung yang memilik prodaek asur-
ansl Astea Life perorangan yang dilenghkapl dengain
Asuransi Tambahan Persvaran Medis dan EHF:h
Asuransd Tambahan Peswation Medis dan Bedah Flus,
dan Asuransi Tambahan Medicare Premier, vang polis-
nyin masih barlokn (akif] saat tertangpung menjalan
fsmamnan.

Pemberian manfaat isoman diberikon kepada ter-

?Lllﬂpﬂﬂtﬂl‘lldmd l'i}rmgtuiakmﬂngalmm
jalu orang tenpa gejala - OTG ) dan juga ya
mi gefala ringan berupa demasm g, halni mlml'-uh.
diare dan ancsmin Untuk mendapatkan mangaat ini,
Iumlnmmg vingg terkonfirmasi positf Covid- 15 dapat

ngl.;l n hasil polymerase chain reaction (PCR)

awalsebelumisoman dan menyertakan dokumen pen-
dubknng lainmya,

Bl yang dibsayackan untuk manfaar isoman ada-
lah bisys penginapan/hotel (jke soman sdak di-
lataikan di remah/ternpat dnggal Teranggpuong), binga
keonsultasl dekres {rawatjalan), bisyn pemeriksaan yang
teskait dengan disgnosis Covid- 19 {termasuk bimya
PCR), scnaEam pembelian obat den vitamin sesus
denganresep dokter. Biava maksimum manfistisoman
yang dagat dibayarkan sebesar Bp 5 juta per te
Elng din mengurangi limit manfaat polis yang d.ImLF-

Syavat, ketentuan serta inforneasi lebih lanjut men-
genal mantaar Jsosnan, dapar dilihat di weev.ast-
. ralife.codd atau dapat menghubung melslul layanan
 Heelbo Astra Life melalii nomor telepon 1500 202 gt
melabul a-mall hello@asiralife.coid vang dapat di-
hubungi24/ 7. Mari kitaterus menjaga kesehatan, etap
mengnbarkan semangat positifdan sama-sama berdog
jagar pandemi Ini dapac segera kita labui,” imbuh
 Windawadi, gesn
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Tips Persiapakan Keuangan Pasca Pandemi
Ala Allianz Indonesia

SUMBER: 1238}

Beberapa waktu lalu, Allianz Indonesia menggelar webinar series yang bertajuk Kapan Pandemi Berakhir dan
Bagaimana Mempersiapkan Keuangan. Webinar tersebut merupakan salah satu rangkaian kegiatan program
Allianz, yaitu Cintai Keluarga & Cintai Bumi.

Dalam acara ini, hadir Melvin Mumpuni, CEO Finansialku.com yang membagikan tips mengenai persiapan
keuangan apa saja yang diperlukan, terutama setelah terjadi pandemi, dan menghadapi masa depan.
Menurut Malvin, yang harus dilakukan pertama kali adalah financial check up.

“Kita bisa melakukan pencatatan pengeluaran dan pemasukan. Dengan begitu, kita akan tahu kondisi
keuangan yang kita miliki, sehingga langkah perencanaan bisa keuangan bisa kita lakukan dengan baik,”
jelas Melvin

Selain itu, Melvin juga megatakan bahwa untuk memersiapkan keuangan, seseorang harus fokus untuk
membuat keuangannya sehat terlebih dahulu. Sehingga, dengan cash flow yang seimbang, akan membantu
seseorang memahami kebutuhannya dan mencapai tujuan keuangan yang diinginkan

Allianz @ 0

-—

” A

“Selain mengatur keseimbangan cash flow, dana darurat dan asuransi juga penting untuk dipersiapkan,
karena kita harus siap menghadapi berbagai risiko kehidupan, contohnya saat masa pandemi ini. Setelah
selesai semua itu, fokus dalam mencapai tujuan keuangan yang kita inginkan,” papar Melvin

Melvin juga mengatakan bahwa sebaiknya, seseorang tidak hanya mengandalkan satu sumber pemasukan
saja, terlebih untuk menghadapi post-pandemic. Harus bisa mencari peluang atau kesempatan lain untuk
mendapatkan penghasilan baru, di luar penghasilan pokok

“Intinya, kita harus mempersiapkan dana darurat sebesar mungkin. Apalagi dana darurat berbeda-beda,
tergantung status kita. Saat kita menikah, ataupun punya anak, dana darurat harus semakin di perbanyak.
Selain itu, hutang konsumtif sebaiknya dilunasi, dan terakhir, kita harus punya asuransi jiwa, karena itu adalah
hal yang cukup krusial untuk keamanan keuangan kita,” tutup Melvin
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Gandeng Prodia, AIA Edukasi tentang Pentingnya
Memantau Kondisi Kesehatan Melalui AIA Vitality

by Dwi Wulandari - October 5, 2021

AlA Vtlity

MIX.co.id - Perusahaan asuransi PT Al Financlal berkolaboras! dengan PT Prodia
Widyahusada Tbk. memaparkan fakta tentang pentingnya medical check-up secara
rutin. Kolaboras! ini juga untuk mendorong penerapan gaya hidup sehat dengan
memantau kondisi kesehatan melalui AIA Vitality.

Sebagal terobosan program health and wellness yang terhubung dengan produk
asuransi AIA, AIA Vitality akan membantu masyarakat memahami kondis kesehatan
dan mengambil langkah aktif dalam meningkatkan kualitas hidup guna mencapal hidup
leblh sehat, lebih lama, dan lebih balk

Fakta yang dipaparkan antara lain, sepanjang tahun 2018 hingga 2020, diketahui bahwa
tiga jenis pemeriksaan tertinggl yang dilakukan masyarakat Indonesia antara lain
pemeriksaan kadar kolesterol, diabetes, dan defisiensi vitamin D

Merujuk data Riset Kesehatan Dasar (Riskesdas) 2018, terungkap bahwa 35 persen
penduduk Indonesia memiliki kadar kolesterol jahat (LDL) lebih tinggi dari batas
normal. Kondisl ini juga diperburuk dengan prevalensi kolesterol baik (HDL) yang
rendah menurut BMC Public Health 2019. Gaya hidup tidak sehat seperti kebiasaan
mengkonsumsi makanan instan dan berminyak, keblasaan merokok, serta kurangnya
aktivitas fisk menjadi kontribusi utama penyebab tingginya angka lemak jahat di dalam
tubuh

Fakta lainnya yang terungkap dari hasil Riskesdas 2018 adalah proporsi penduduk
Indonesia usia lebih dari 10 tahun yang kurang melakukan aktivitas fisik jumlahnya
meningkat dari 26,1% pada 2013, yakni menjadi 33,5% pada 2018. Kurangnya aktivitas
fisik seseorang akan berpotensi mengalami penyakit serius

Sejatinya, paparan data ini merupakan pengingat kepada masyarakat akan pentingnya
menerapkan gaya hidup sehat yang menjadi langkah pencegahan penyakit

Diungkapkan Kathryn Monika Parapak, Chief Marketing Officer AIA, “Gaya hidup sehat
adalah salah satu kunci untuk menuju hidup yang lebih sehat, lebih lama, lebih baik.
Guna mendukung masyarakat Indenesia untuk mencapai hal tersebut, AIA Vitality hadir
sebagal partner bagi nasabah dalam meningkatkan kualitas hidupnya dengan cara
yang menyenangkan dan berkelanjutan.”

Melalui konsep Know Your Health, Improve Your Health, Enjoy the Reward, lanjut
Monika, nasabah bisa mengambil langkah aktif untuk mengadopsi gaya hidup sehat.
Salah satu aspek yang paling mendasar dari AIA Vitality yaitu Know Your Health,
menjadi langkah awal untuk memulai hidup sehat. Fase ini mencakup pemeriksaan
kesehatan yang dapat membantu nasabah untuk terus mengetahui kondisi kesehatan,
sehingga memahami langkah berikutnya untuk meraih hidup yang lebih sehat.

“Sebagai program yang terintegrasi dengan perlindungan jiwa AIA, AlA Vitality lebih dari
sebuah layanan proteksi jiwa dan kesehatan, namun berusaha secara proaktif akan
membantu nasabah hidup lebih sehat, lebih lama, lebih baik,” ungkapnya.

Sementara itu, Prodia mencatat kenaikan orang yang melakukan pemeriksaan
kesehatan rata-rata mencapai 5,4% pada tahun 2020 jika dibandingkan dengan tahun
sebelumnya. Hal ini menunjukkan sudah dimulai kesadaran bahwa medical check-up
secara rutin sangat diperlukan untuk mencegah dan mendeteksi gangguan kesehatan,
sebelum kondisinya menjadi lebih serius sehingga dapat mengambil tindakan preventif
dan medis yang diperlukan.

Diterangkan Direktur Utama Prodia Dewi Muliaty, “Selama pandemi, perhatian kita
lebih tertuju pada Covid-19, sementara beberapa penyakit yang juga mengkhawatirkan
tidak terlalu terekspos. Ancaman penyakit serius seperti kolesterol, diabetes melitus,
hingga hipertensi sudah ada sejak dahulu, bahkan sebelum pandemi. Hingga saat ini
WHO mencatat angka kematian terbanyak bukan karena Covid-19, melainkan dari
penyakit tidak menular."B

erdasarkan data Kemenkes 2017, Riskesdas 2018 serta beberapa research & clinical
pract DBD, sekitar 3 juta kasus dari hepatitis, 90%
wanita dan ibu hamil mengalami defisiensi vitamin D, serta sekitar dari 463 juta kasus
untuk diabetes melitus di seluruh dunia.

setidaknya ada 71.000 kasu

“Di sinilah peran medical check-up menjadi penting. Kemitraan kami bersama AIA
melalul AIA Vitality, memberikan akses yang mudah terhadap medical check-up serta
menyediakan berbagal program yang dapat membantu masyarakat untuk mengadopsi
gaya hidup sehat sebagai tindakan preventif,” ujar Dewi
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Produk Bancassurance Manulife Indonesia

Manulife dan Danamon Penuhi Proteksi Masa Depan

INILAH, Bandung - Pandemi
vang berlangsung sejak 2020
mendorong minat masyarakat
pada asuransi jiwa cenderung
meningkat. Asosiasi Asuransi
Jiwa Indonesia (AAJI) men-
catat, pada kuartal IV 2020
menunjukkan  peningkatan
pendapatan asuransi jiwa dari
kuartal I sebesar 82%.

Guna memenuhi kebutu-
han perlindungan masyarakat,
Danamon dan Manulife melun-
curkan produk proteksi prima
masa depan (PPMD). CEQ &
Presiden Direktur Manulife In-
donesia Ryan Charland men-
gatakan, mumbuhnya minat
terhadap asuransi jiwa ini men-
dulung komitmen bersama un-
tuk memenuhi kebutuhan per-
lindungan keluarga Indonesia.

Menurutnya, minat terkait
asuransi di tengah pandemi
juga terungkap dalam Sur-
vey Manulife Asia Care 2020.
Yakni, sebanyak 72% nasabah
vang telah memiliki asuransi
mengatakan mereka beren-
cana membeli tambahan asur-
ansi dalam 18 bulan ke depan.
Hal ini jauh lebih tinggi dari
rata-rata di kawasan Asia
vakni sebesar 62%. Keinginan
responden di Indonesia un-
tuk menambah perlindungan
produk asuransi jiwa tercatat
sebesar 30%.

“Perencanaan keuangan
masa depan dapat dimulai
saat ini. PPMD memberikan
beragam manfaat yang dibu-

tuhkan untuk masa depan
serta perencanaan finansial
vang lebih matang di tengah
ketidakpastian Covid-19," kata
Ryan, Selasa (5/10).

Asuransi dwiguna inovatf
itu diakuinya hadir sebagai
jawaban atas kebutuhan ma-
syarakat Indonesia untuk me-
miliki peninggalan berharga
vang optimal demi kemapan-
an masa depan orang-orang
tersayang. Asuransi ini juga
memungkinkan  pemegang
polis memperoleh 100% dari
dana masa depan pada man-

faat akhir masa pertanggun-
gan serta tersedia manfaat
meninggal akibat kecelakaan.

Sementara i, Wakil Direk-
tur Utama Danamon Michellina
Triwardhany  menyebutkan
bersama Manulife Indonesia
pihaknya berupaya untuk terus
memberikan beragam  solusi
perlindungan kepada nasabah.
Ketidakpastian akan selalu ada,
namun merupakan komitmen
pihalmya untuk membantu
nasabah menghadapi risiko di
masa depan.

“Salah satunya dengan

menghadirkan solusi PPMD.
Kami harap produk ini
bisa menjadi solusi untuk
memenuhi kebutuhan finan-
sial nasabah demi masa depan
yang baik,” ujar Michellina.
Dia menuturkan, berdasar-
kan data AAJl menunjukkan
total pendapatan premi baru
melalui saluran bancassurance
meningkat dari Rp63 triliun di
kuartal IV 2019 menjadi Rp7l
triliun di kuartal IV 2020.
Tercatat, saat ini jumlah
nasabah The High Nett Worth
(HNW) Danamon dan Manu-

CAAMAMOI CCID

life Indonesia mencapai lebih
dari 2.400 nasabah. Seba-
gian besar HNW terdapat di
wilayah Jakarta dan sisanya
tersebar di beragam wilayah
seperti Bandung, Surabaya,
maupun Medan.

“Jumlah tersebut meru-
pakan potensi bagi Danamon
maupun Manulife Indonesia
untuk terus berinovasi mem-
berikan solusi perlindungan
sekaligus perencanaan keuan-
gan yang memberikan man-
faat perlindungan jangka pan-
jang,” sebutnya. (dnr)
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0OJK Ajak 47 Lembaga Keuangan Bentuk Task Force Keuangan
Berkelanjutan

Kredit Folus 0K

WE Online, Jakarta - Otoritas Jasa Keuangan (0]K) membentuk Task Force
Keuangan Berkelanjutan di Sektor Jasa Keuangan (SJK) sebagai upaya
mewujudkan pengembangan Exosistem Keuangan Berkelanjutan. Hal ini juga
sebagai bentuk dukungen komitmen OJK pada upaya mitigesi serts adaptasi
perubahan iklim (komitmen Paris Agreement) yang dituangkan dalam Natisnally
Determined Contribution (NDC).

Ketua Dewar Kol
Force Keuangan Berkelanjutan di Jakarta, Selasa (5/10/2021), menjelaskan bahwa
Task Force ini bertujuan sebiagai platfarm koordinasi terintegrasi SJK untuk

oner OJK Wimboh Santoso dalam acara Kick Off Meeting Task

membangun ekosistern Keuangan Berkelanjutan di Indonesia, termasuk

keterlibatan dalam berbagai forum internasional.

“OJf melalui Sustainable Finance Roadmap yang sudah memasuki fase kedua in
berharap kepada sektor jasa keuangan untuk dapat bersiap, memahami implikasi
terhadap bisnis maupun ekspektasi domestik dan global serta tantangan
kebijakan yang harus diterapkan di sektor jasa keuangan,” kata Wimbeh, Baca
Juga: Kembangkan UMKM, OJK dan GoTo Resmikan Kampus UMKM Bersama

sebelumnys OJK telah menerbitkan Roadmap Keuangan Berkelanjutan Tehap |
(20152019} dan Tahap |l (2021-2025) sebagai panduan untuk mempereepat
penerapan prinsip lingkungan, sosial, dan tats kelola di Indonesia yang berfokus
pada penciptaan ekosister keuangan berkelanjutan secara komprehensif,
dengan melibatkan seluruh pihak terkait dan mendorong pengembangan kerja
sama dengan pihak lsin

Dalam proses pemientukan task force, OJK mefibatkan seluruh SJK baik
Perbankan, Pasar Modal dan industri Keuangan Non Bank (IKNE). Hel ini didasari
pertimbangan bahwa isu perubahan iKlim dan keuangan berkelanjutan
(sustainable finance) telah menjadi perhatian global dan nasional,

Keanggotaan task force yang terdiri dari 47 lembaga jasa keuangan yang mewakil
asosiasi di industri perbankan, pasar modal dan IKNE diantaranya 13 bank umurm
nasional (konvensional dan syariah), Pasar Madal, 7 emiten, 5 perusahaan efek,
dan 3 manajer investasi, 5 asuransi umum, 6 asuransi jiwa, 3 perusahaan
pembiayaan, 2 dana pensiun, BFJS Ketenagakerjaan, BFJS Kesehatan, Lembaga
Pembiayaan Ekspor Indonesia, dan PT Sarana Multigriya Finansial

Task force Keuangan Berkelanjutan QJK ini juga diharapkan bisa mempercepat

respon terhadap berbagai p gan isu ini di tingkat  seperti
Konferensi PBE terkait Perubahan Iklim (COP ke-26) di Glasgow akhir Oktober
ini. Baca Juga: OJK Derong Keuangan Berkelanjutan di Pasar Modal

"Dalam konferens itu, semua negara skan menyampaikan kemball komitmen
yang lebih eksplisit untuk mendukung penurunan emisi gas rumah kaca,
termasuk kamitmen dari Industri Keuangan untuk mendukung pembiayaan
hijaw,” tutup Wimboh
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KEUANGAN

Industri keuangan sambut positif pembentukan
task force oleh OJK

PP 3050:000
Arahun

Rp 1.982.500
Aahun

Reporter: Ferrlka Sarl | Editor: Tendi Mahadi

KONTAN.CO.ID - JAKARTA. Otoritas Jasa Keuangan (OJK) baru saja
membentuk Task Force Keuangan Berkelanjutan di Sektor Jasa Keuangan
(SJK). Satuan tugas ini berperan mengembangkan ekosistem keuangan
secara berkelanjutan,

Sejumiah pemain dan pemangky kepemingan di sektor jasa keuangan
menyambut pasitif pembentukan satuan tugas tersebut, Direktur Utama
Bank Mandiri Darmawan Junaidi misalnys, menyambut baik inisiatif 0JK
dalam membentuk 1ask force keuangan berkelanjutan ini

INNOVATIVE]

.7 PERNGATAN

“Bank Mandiri sangat menyambut baik atas inisiatif ini, karena memang
keharusan juga bagi kita untuk ikan dengan best p
internasional kata Darwaman, dalam ketsrangan resmi, Selasa (5/10)

Sejalan dengan hal ity, saat ini penyaluran kredit kepada sektor energi
terbaru dan terbarukan Bank Mandir telzh memiliki share sebesar 21% dari
total kredit i sektor energi at3u sudah tumbuh 18% dalzm fima tahun
terakhir

Baca Juga

Senada, Direktur Utama Bursa Efek Indonesia Inarno Djajadi menyampaikan
apresiasi atas sejumiah kebijakan dan inisiatif yang dilakukan 0K terkait
keuangan berkelanjutan

“Saya apresiasi kepada OJK yang telah
membuat roadmap keuangan berkelanjutan 2021 - 2025 yang merupakan
fase kedua dan juga insiatif lainnya melalui penerbitan POJK serta hari ini
dengan pembertukan fask force keuangan berkelanjutan” jelas dia

Diraktur Manajemen Risiko PT Sarana kulti Infrastruktur (SMI) Faaris
Pranawa juga upaya 0JK dalam pembe: task force
sebagai upaya uniuk menyeragamkan pemahaman akan keuangan
berkelanjutan

“Kami senang sekali bisa hadi, karena menunjukkan feadershig OJK untuk
mendorong pembiayaan berkelanjutan ini sangat dibutuhkan, sehingga ke
depan kita memiliki bahasa yang sama " kata Faaris

Adapun struktur Task Force Keuangan Berkelanjutan Sektor Jasa Keuangan
terdiri dari tiga tim. Pertama, Tim Pengarah, beranggotakan Ketua Dewan
Komisioner dan Kepala Eksekutif Pengawas Perbankan, Pasar Modal dan
IKNB, Dirut LK, dan Dirut BEI

Baca Juga: Terbitkan

Kemudian Tim Pelaksana, beranggotakan pejabat OJK dari masing-masing
satuan kerja terkail, tim teknis 0K, direksi LJK, dan tim teknis LJK.
Selanjutnya, task force yang 99 OJK, di bawah
koordinasi Grup Kebijakan Sekior Jasa Keuangan Terintegrasi (GKKT)

Keanggotaan task force yang terdiri dari 47 lembaga Jasa keuangan yang
mewakili asosiasi di industri perbankan, pasar modal dan industri keuangan
nen-bank (IKNS). Untuk seldor perbankan, melibatian 13 bank umum
nasional baik konvensional maupun syariah

Dari pasar model, melibatkan tujuh emiten, lima perusahaan efek dan tiga
manajer investasi. Sedangkan sektor non-bank, ada lima asuransi umum,
enam ssuransi jiwa dan tiga perusahaan pembiayaan

Kemudian ada dua dana pensiun, BRJS Ketenagakerjaan, BRJS Kesehatan,

Lembaga Pembiayaan Fkspor Indonesia, dan PT Sarana Multigriya
Finansial
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OJK Bentuk Task Force
Keuangan Berkelanjutan
Sektor Jasa Keuangan

JAKARTA — Otoritas Jasa Keuangan (OJK) membentuk Task Force Keuangan Berkelanjutan
di sektor jasa keuangan (SJK) sebagai upaya mewujudkan pengembangan ekosistem
keuangan berkelanjutan. Hal itu juga bentuk dukungan komitmen OJK pada upaya mitigasi
serta adaptasi perubahan iklim (komitmen Paris Agreement) yang dituangkan dalam
Nationally Determined Contribution (NDC).

Oleh Nida Sahara

etua Dewan Komisioner

OJK Wimhoh Santoso dalam

acara Kick Off Meeting Task

Force Keuangan Berkelan-

jutan menjelaskan, task force
ini bertujuan sebagai platform koordi-
nasi terintegrasi SJK untuk membangun
ekosistem keuangan berkelanjutan di
Indonesia, termasuk keterlibatan dalam
berbagai forum internasional.

“OJK melalui Sustainable Finance
Roadmap yang sudah memasuki fase
kedua ini berharap kepada sektor jasa
keuangan untuk dapat bersiap, mema-
hami implikasi terhadap bisnis maupun
ekspektasi domestik dan global serta tan-
tangan kebijakan vang harus diterapkan
di sektor jasa keuangan,” jelas Wimboh
dalam ke Selasa (5/10).

0JK telah menerbitkan Roadmap
Keuangan Berkelanjutan Tahap I (2015-
2019) dan Tahap II (2021-2025) sebagai
panduan untuk mempercepat penerap-
an prinsip lingkungan, sosial, dan tata
kelola di Indonesia yang berfokus
pada penciptaan ekosistem keuangan
berkelanjutan secara komprehensif,
dengan melibatkan seluruh pihak
terkait dan mendorong pengembangan
kerja sama dengan pihak lain.

Dalam proses pembentukan task force,
OJK melibatkan seluruh STK baik perban-
kean, pasar modal, dan industri keuangan
nonbank (IKNB). Hal ini didasari per-
timbangan bahwa isu perubahan iklim

Wimboh Santoso

dan keuangan berkelanjutan (sustainable
finance) telah menjadi perhatian global
dan nasional. Keanggotaan fask force vang
terdiri atas 47 lembaga jasa keuangan yang
mewakili asosiasi di industri perbankan,
pasar modal dan IKNB, dengan rincian
di industri perbankan terdapat 13 bank
umum nasional (konvensional dan sya-
riah), di pasar modal terdapat 7 emiten, 5
perusahaan efek dan 3 manajer investasi.

DiIKNB, terdapat 5 asuransi umumn, 6
asuransi fiwa, 3 perusahaan pembiayaan,
2 dana pensiun, BPJS Ketenagakerjaan,
BPJS Kesehatan, Lembaga Pembiayaan
Ekspor Indonesia, dan PT Sarana Mul-
tigriva Finansial. Task Force Keuangan
Berkelanjutan OJK ini juga diharapkan
bisa mempercepat respon terhadap

berbagai perkembangan isu ini di tinglat

0JK melalui Sustainable
Finance Roadmap yang
sudah memasuki fase
kedua ini berharap
kepada sektor jasa
keuangan untuk dapat
bersiap, memahami
implikasi terhadap bisnis
maupun ekspektasi
domestik dan global
serta tantangan kebijakan
yang harus diterapkan
di sektor jasa keuangan.
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internasional, seperti Konferensi PBB
terkait Perubahan Iklim (COF ke-26)
di Glasgow akhir Oktober ini, di mana
semua negara akan menyampaikan
kembali komitmen yang lebih eksplisit
untuk mendukung penurunan emisi gas
rumah kaca, termasuk komitmen dari
Industri Keuangan untuk mendulung
pembiayaan hijau.

Sambut Baik

Sementara itu, Direktur Utama Bank
Mandiri Darmawan Junaidi menyambit
baik inisiatif OJK dalam membentulk
task force keuangan berkelanjutan ini.
“Bank Mandiri sangat menyambut
baik atas inisiatif ini, karena memang
keharusan juga bagi kita untuk me-
nyesuaikan dengan best practice secara
internasional,” kata dia.

Sejalan dengan hal itu, saat ini penya-
luran kredit kepada sektor energi baru
dan terbarukan Bank Mandiri telah me-
miliki share sebesar 21% dari total kredit
di sektor energi atau sudah tumbuh 18%

Direktur Utama Bursa Efek Indonesia
(BED) Inarno Djajadi juga menyampai-
kan apresiasi atas sejumlah kebijakan
dan inisiatif vang dilakukan OJK terkait
keuangan berkelanjutan. “Saya mengu-
capkan apresiasi sebesar-besarnya ke-
pada OJK yang telah membuat roadmap
keuangan berkelanjutan 2021-2025 yang
merupakan fase kedua dan juga inisiatif
lainnya melalui penerbitan POJK serta
hari ini dengan pembentukan task force
keuangan berkelanjutan,” ucap dia.

Direktur Manajemen Risiko PT Sarana
Multi Infrastruktur (SMI) Faaris Pranawa
juga mengapresiasi upaya OJK dalam
pembentukan task force sebagai upaya
untuk menyeragamkan alan
keuangan berkelanjutan. “Kami senang
sekali bisa hadir, karena menunjukkan
leadership OJK untuk mendorong pem-
biayaan berkelanjutan ini sangat dibu-
tuhlcan, sehingga ke depan kita memiliki
‘bahasa yang sama,” kata Faaris.




